Lo que

cuesta la vuelta

Uniformes, cuadernos, libros o actividades extraescolares. La lista de los gastos necesarios para equipar el retorno
a las aulas es larga y abultada. Pero se puede ahorrar conociendo bien al enemigo y con la ayuda del sentido comtin
y de algunos trucos y estrategias. Por Fernando Trias de Bes. llustracion de Pep Montserrat.

Qué recuerdos trae ague-
lla frase paterna: “Acuéstate,
que manana empiezas el cole”.
iComo costaba! Madrugar, los
nuevos maestros... Uno piensa
que todo aquello no volvers,
pero no es asi. Incluso de adul-
tos, cuesta mucho que nuestros
hijos vuelvan al cole. Cuesta
mucho. Mucho dinero.

» Los numeros. Segtin la Unién
de Consumidores, la vuelta al
cole cuesta alrededor de 220 eu-
ros (jpor nifio!) si acude a un
colegio publico, sobre 530 en los
concertados y puede llegar a
1.500 en los privados.

El problema de este gasto
€s que es un extra anadido a la
economia familiar, que normal-
mente no se preveé por ser, preci-
samente, puntual. Toma por sor-
presa y coincide, ademas, con el
regreso de las vacaciones, donde
muchas familias se han fundido
la paga doble. Y se sumar4 al de
la matriculacién y los de la pri-
mera mensualidad escolar. Es importante
conocer como se distribuye este gasto, ya
que eso ayudara bastante a economizar.

P La ropa y otros trapitos. La principal par-
tida, de largo, se la lleva la ropa. Nada mas y
nada menos que el 60% del gasto. El problema
para ahorrar en ropa escolar es el afan de los
colegios por militarizar a los alumnos. Ele-
mentos tan banales como batas, chandales,
camisetas o ropa deportiva deben ser adqui-
ridos en el pantone exacto (codigo de tono de

¢Como ahorrar en esta partida?
Es dificil, pero no imposible, Segiin
el centro comercial al que acuda,
los precios pueden oscilar hasta un
25%. Otra estrategia es la de com-
pra por aproximacion, aun a riesgo
de ver a nuestro querubin ligera-
mente desmarcado del resto. Polos, _
camisetas o pantalones de colores
similares a los que podemos apli-
car la serigrafia del logotipo del co-
legio después. Una cutrez, de acuer-
do. Pero a mitad de precio que el
modelito oficial.

Una recomendaciéon esencial
es no volverse locos con las tallas.
Hay madres que, en prevision del
inevitable estirén que su hijo o
hija va a dar ese invierno, adquie-
ren dos uniformes. Es mejor espe-
rar. A esas alturas del afio, a algiin
otro compaiiero (del mismo curso
0 superior) le habra quedado pe-
quena la suya v, si no se trata de
uno de los mas salvajes de la cla-
se, la ropa puede ser aprovechable.

color utilizado por los disefiadores) y con el
correspondiente logotipo del centro escolar.

Tal estrategia permite restringir de for-
ma prodigiosa el nimero de fabricantes y co-
mercios oficiales donde adquirir el chandal en
cuestion. Y el trapito que podria costar dos
duros, en manos de un oligopolio (a veces,
monopolio) encubierto se transforma en una
prenda de ropa con un gran margen. No s6lo
€50: pagamos para hacer propaganda del cen-
tro, pues hay disefios que convierten a nues-
tros hijos en anuncios con patas.

P Los libros. Otra que tal. Un pa-
guete completo de libros cuesta la friolera
de unos 200 euros por hijo, segiin el curso.
Forrar los libros, las libretas, boligrafos, 14-

.Pices, compases y otras menudencias su-

man otros 100 euros por hijo.

Por ley, las editoriales no pueden modifi-
car el contenido de los textos durante unos
cuatro anos. Pero hecha la ley, hecha la tram-
pa. Y en este caso la trampa se llama ejerci-
cios. La sutil y brillante idea de que los ejer-
cicios se resuelvan en las mismas hojas del li-
bro hace estéril el reciclaje al afio siguiente



) ‘todo el aﬁo o que alo
> para poner una libretita con
las cacas y los pipis del dia. £Y por qué
no dan la Ilbretita en mano? @

porque, jqué va a aprender el nifio si se en-
cuentra con todos los ejercicios resueltos?
Aqui la recomendacion es maltiple. Las
diferencias de precios entre librerias suelen
ser importantes. Hay incluso algunas que
venden libros de segunda mano, en este caso
reutilizables. Recuerde que no pueden obli-
garle a un solo establecimiento para las com-
pras del material. Esta prohibido por ley y
podria denunciar al colegio. En este capitu-
lo, los distribuidores se juegan mucho: las
ventas de libros de texto realizadas en sep-
tiembre en una gran superficie suponen el
80% de las ventas del afo. En el caso de li-
brerias normales, segtiin la Confederacion
Espanola de Gremios y Asociaciones de Li-
breros, casi la mitad de las ventas jdel ano!
se hacen con libros de texto. Por eso se apro-
b6 en 2000 mediante un real decreto que los
descuentos en material escolar podian ser
ilimitados. Y por eso hay una incipiente
competicion de precios en libros de texto que
traen descuentos de entre el 15% y el 25%.

» Los extras. Hay una tendencia cada vez
mas extendida a apuntar al nifno a mil acti-
vidades. Son muchos los casos en que se
abonan en septiembre matriculas de extra-
escolares gue mas adelante se demuestran
excesivas. Ademads, si consulta en el ayun-
tamiento, se llevara una sorpresa de la can-
tidad de extraescolares a las que puede ac-
cederse sin practicamente coste alguno.
Lo inteligente es escalonar, en 1a medida
de lo posible, el gasto. El nifio no lo necesita
todo el primer dia. Ni la primera semana.
Hay cierto material que puede esperar, y esa
espera determina la diferencia en tirar o no
tirar un mes mas de la tarjeta de crédito.

P Las ayudas. Espana no es precisamente
pionera en ayudas para el equipamiento es-
colar del nifio, pero si las hay y conviene
buscarlas. La Confederacion Espanola de
Asociaciones de Padres y Madres de Alum-
nos trabaja desde hace tiempo para conse-
guir que los libros y las matriculas sean
gratuitos y ya hay algunas comunidades
autonomas en las que se prestan ayudas to-
tales o parciales, por ejemplo, en la adqui-
sicion de libros. e

* Fernando Trias de Bes es profesor, confe-
renciante y escritor.



